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Zo kiest u  
het juiste 
PIM-system
3 factoren om rekening mee te 
houden voordat u investeert in een 
Product Information Management 
systeem voor uw bedrijf
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Een PIM-systeem is essentieel voor uw 
online verkopen. Het geeft u controle 
over uw productinformatie, stroomlijnt 
uw werkprocessen en bespaart allerlei 
afdelingen veel tijd. 

Een PIM-systeem is echter meer dan alleen een probleemoplosser. 

Want als al uw productinformatie gecentraliseerd en goed georganiseerd is, 
ontstaat er een commerciële infrastructuur, waarmee u uw bedrijf verder kunt 
laten groeien.

Efficiëntere workflows en gecontroleerde productgegevens stellen u namelijk in 
staat om meer of complexere informatie te verwerken – in de helft van de tijd. 

Maar hoe vindt u een PIM-systeem dat optimaal aansluit op uw groeiambities? 

In deze handleiding bekijken we 3 factoren die u kunt gebruiken om te bepalen 
in welk PIM-systeem u moet investeren.



Pagina 3

04 Integratie Onderzoek integratie en vermijd onnodige kosten
 04 Wij werken al met Microsoft

06 Breng uw behoeften in kaart en vermijd extra kosten
 07 Een systeem zoeken dat kan meegroeien met uw bedrijf

08 Haal alles uit uw systeem
 08 Een PIM-systeem is eenvoudiger, sneller en goedkoper dan u denkt

 09 Twijfelt u over het optimale moment om een PIM-systeem te implementeren?

10 DynamicWeb



Pagina 4

Integratie is een van de belangrijkste aspecten om rekening mee te houden voordat 
u investeert in een PIM-systeem. 

En dat is niet zonder reden. Bij IT-projecten is integratie de meest risicovolle factor 
en de voornaamste reden dat de kosten enorm op kunnen lopen.

Daarom is het verstandig om eerst te kijken naar uw bestaande systemen en werk-
processen. Het nieuwe PIM-systeem moet namelijk uw bedrijf ondersteunen, in 
plaats van dat uw bedrijf zich aanpast aan het nieuwe PIM-systeem.  

Anders wordt uw PIM-investering een blok aan het been en niet de efficiëntieslag 
waar u voor heeft betaald.

Wij werken al met Microsoft
Integratie is een belangrijk onderdeel van een soepele implementatie en daarom 
heeft u een partner nodig met een PIM-systeem dat werkt met uw overige IT-syste-
men, zonder dat uw beveiliging en gegevenskwaliteit in gevaar komen.

Uw PIM systeem moet naadloos kunnen samenwerken met andere systemen,  
sales kanalen en marktplaatsen. Hierbij maakt het niet uit of de product informatie 
afkomstig is vanuit uw ERP systeem, uw leveranciers of andere externe product 
informatie databases.

Een manier om dat voor elkaar te krijgen, is met een standaard integratie. 

‘Standaard’ klinkt misschien wat saai, maar als het gaat om een PIM-systeem, is een 
standaardoplossing de sleutel tot eenvoudige integratie. 

Om die reden hebben we bij DynamicWeb een PIM-systeem ontworpen dat kan 
worden geïntegreerd met alle systemen van Microsoft Dynamics 365.

We hebben dit gedaan om de integratie bij onze klanten te vereenvoudigen en 
hun bestaande ERP-systeem te ondersteunen. Tegelijkertijd maakt het onze klan-
ten toekomstbestendiger. Zij kunnen namelijk zonder problemen hun ERP-systemen 
wijzigen – zonder het risico te lopen de controle over hun gegevens te verliezen.

Integratie Onderzoek 
integratie en vermijd 
onnodige kosten
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Wat kan een PIM-systeem u besparen?
PIM is meer dan een nieuw IT-systeem. Het is een investering die uw hele bedrijf 
veel onnodig handwerk kan besparen door efficiëntere workflows te creëren.

Wilt u weten wat een PIM-systeem kan betekenen voor uw bedrijf? Doe dan 
nu een bespaarcheck.

Boek een bespaarcheck
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https://www.dynamicweb.nl/hoeveel-kunt-u-besparen-met-een-pim-systeem
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Voordat u een PIM-systeem kiest, is het verstandig om uw behoeften goed 
in kaart te brengen.

Veel te veel bedrijven eindigen namelijk met een PIM-oplossing die veel 
ingewikkelder is dan wat ze feitelijk nodig hebben. 

En dat betekent dat ze uiteindelijk betalen voor dingen die ze helemaal 
niet gebruiken.

Het belangrijkste hier is de productcomplexiteit van uw bedrijf.

Als u een groot productassortiment heeft met veel variaties, relaties en 
gegevens die u via verschillende kanalen verkoopt, dan kunt u beter kijken 
naar een PIM-systeem dat om kan gaan met gedetailleerde informatie en 
beschikt over integraties met externe databases en kanalen.

Breng uw behoeften in kaart 
en vermijd extra kosten

Wij helpen u van 
A tot Z

Het PIM-systeem van 
DynamicWeb vereen-
voudigt uw workflows 
en gegevensbeheer. 

Maar u krijgt ook een 
partner die u van A tot 
Z helpt. Met ons en-
thousiaste en vakkun-
dige Partner netwerk 
is goed advies altijd 
binnen handbereik. 

En dankzij ons grondig 
geteste implementatie- 
framework zorgen we 
ervoor dat uw digitale 
project perfect verloopt.
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Een systeem zoeken dat kan  
meegroeien met uw bedrijf
Hoewel de meeste bedrijven voldoende hebben aan een PIM-systeem 
met de basistools waarmee ze hun productinformatie up-to-date kunnen 
houden, is het de moeite waard om te kijken hoe uw bedrijf er in de toe-
komst uit zal zien. 

Een PIM-systeem is namelijk een investering en een investering moet ook 
op de lange termijn rendement opleveren. 

De meeste bedrijven breiden hun assortiment, productcomplexiteit en 
verkoopkanalen steeds verder uit. Daarom moet u zich afvragen of uw 
toekomstige PIM-systeem kan meegroeien met uw bedrijf. 

Anders zit u straks met een systeem dat uw bedrijf niet meer ondersteunt. 
In het ergste geval betekent dit dat uw investering geen ROI meer oplevert 
en dat u weer helemaal opnieuw moet beginnen met een nieuw systeem.

Bij ons staat ge-
bruiksvriendelijk-
heid centraal

Een PIM-systeem moet 
efficiënt met uw pro-
ductinformatie kunnen 
omgaan. Maar het is 
minstens even belangrijk 
dat uw PIM-systeem 
eenvoudig te gebruiken 
is voor uw medewerkers. 

Want wat is uw nieuwe 
systeem eigenlijk waard 
als er binnen uw bedrijf 
niemand is die weet hoe 
het werkt? 

Met DynamicWeb PIM 
hebben we daarom de 
gebruiksvriendelijkheid 
centraal gezet. Onze 
intuïtieve interface 
zorgt voor een optimale 
gebruikerservaring, 
zowel binnen als bui-
ten uw bedrijf – van 
klanten tot partners en 
medewerkers.
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U weet nu hoe u uw systeem wilt integreren en welke functies u wel – en niet 
– nodig heeft. 

De volgende stap is de implementatie van uw nieuwe PIM-systeem.

Hier geldt dat een snelle implementatie meestal de voorkeur heeft. Hoe eerder 
uw systeem namelijk wordt geïmplementeerd, hoe eerder u er gebruik van kunt 
maken en hoe eerder het een ROI oplevert.

Een snelle implementatie betekent ook dat u niet te maken krijgt met een 
enorm IT-project en dat betekent weer minder risico op vertragingen en on-
voorziene kosten.

Een PIM-systeem is eenvoudiger, sneller en 
goedkoper dan u denkt
IT-projecten zijn berucht omdat het budget en eventuele deadlines nogal eens 
worden overschreden. 

Vaak komt dat door een onrealistische planning en onnodig ingewikkelde im-
plementatie. Helaas houden bedrijven vaak geen rekening met overlegmomen-
ten in verband met het PIM-project en de uren die nodig zijn om medewerkers 
bekend te maken met het nieuwe systeem.

Hierdoor kunnen de kosten behoorlijk oplopen.

Bovendien zorgt een complexe implementatie er regelmatig voor dat deadlines 
niet worden gehaald – wat weer financiële gevolgen kan hebben. Want als een 
PIM-systeem onderdeel is van uw strategie, kan het extra kosten met zich mee-
brengen als u uw activiteiten maanden moet opschorten omdat uw PIM-sys-
teem nog niet geïmplementeerd is. 

En dus zorgen we er bij DynamicWeb voor dat we ons houden aan de planning 
én het budget. Dit doen we onder andere door een digitaal platform aan te bie-
den waar het PIM-systeem al in geïntegreerd is. Hierdoor wordt de installatie veel 
eenvoudiger, zijn er minder integraties nodig en krijgt u een eenvoudig en be-
taalbaar IT-landschap dat binnen een paar maanden, of zelfs weken al gereed is.

Haal alles uit uw systeem
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Twijfelt u over het optimale moment om 
een PIM-systeem te implementeren? 
Veel bedrijven aarzelen met het implementeren van een PIM-systeem 
omdat ze eerst hun bestaande systemen willen updaten of repareren. 

Het klassieke voorbeeld: PIM wordt uitgesteld omdat het ERP-sys-
teem eerst moet worden bijgewerkt. 

En alhoewel het slim is om eerst op te ruimen voordat er een nieuw 
speeltje komt, is dit niet altijd de beste keuze. 

Het kan namelijk voordeliger zijn om uw volledige IT-landschap in 
één keer te reorganiseren. Als u voorheen bijvoorbeeld al uw ge-
gevens in een ERP-systeem heeft bewaard, kunt u delen van uw 
ERP-implementatie afstoten, zodra de gegevens zijn overgezet naar 
het nieuwe PIM-systeem. 

Dit betekent dat u het implementatieproces sneller kunt afronden.

Is een PIM-systeem de 
juiste investering voor u?
Een PIM-systeem is een investering. Het helpt u om 
uw workflow en verkoopprocessen te stroomlijnen, en 
vormt tegelijkertijd een solide basis om uw bedrijf ver-
der te laten groeien. 

Ontdek hoe een PIM-project er voor uw bedrijf uit zal 
zien en vraag een vrijblijvende prijsopgave aan.

Ik wil graag meer weten

https://www.dynamicweb.nl/ontvang-een-prijsindicatie
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Wij leveren een alles-in-één Commerce oplossing voor grote en mid-
delgrote bedrijven. 

Met DynamicWeb kunt u CMS, e-commerce, PIM en marketing com-
bineren in één totaalpakket – maar u kunt onze oplossingen natuur-
lijk ook apart gebruiken. 

Welke producten of oplossingen u ook kiest, DynamicWeb onder-
steunt uw digitale activiteiten, helpt u om uw klanten een betere er-
varing te bieden en om uw e-commerce op te schalen.

Wat onze oplossingen uniek maakt, is dat ze zijn ontworpen met het 
oog op gebruiksvriendelijkheid. 

DynamicWeb heeft inmiddels al meer dan 4000 klanten geholpen 
om hun werk eenvoudiger te maken.

En met kantoren in Europa, Noord-Amerika en Azië kunnen we onze 
oplossing overal ter wereld te implementeren. 

Kunnen we u helpen om  
uw klantervaring naar een  
hoger niveau te tillen?

Telefoon:   +31 642 735 531
E-mail:   hro@dynamicweb.com

tel:+4570252090 
mailto:hro@dynamicweb.com

